te findet in Wien der 5. Gsterreichische Verkaufskongress statt

ow-how fiir die Praxis

Spannende Vortrage, praxisnahe Workshops
sowie eine interessante Fachausstellung.

enn heute in der Wirt-
schaftskammer Oster-
reichs der 5. Verkaufs-

kongress iiber die Biihne geht,
trifft sich die Créme de la creme
der Verkaufsprofis aus Deutsch-
land, der Schweiz und Osterreich.

,Power auf Dauer — Wie Sie Ver-
kaufserfolge und personliches
Wohlbefinden in Einklang brin-
gen.“ Der 5. Verkaufskongress in
der Wirtschaftskammer Wien
widmet sich schwerpunktma-
ig ganz diesem Thema. Am

heutigen Programm (ab 9.29
Uhr): ,,Friuhstiick mit ihr* -
Was Sie schon immer iiber Ver-
kaufstechnik, Verkaufsstrategi-
en und alle Themen rund um
Verkauf, Professionalitat und
Qualitat wissen wollten: Sie fra-
gen, Verkaufsprofis antworten
(moderiert von Claudia Stockl;
03).

11.30-12.30 Uhr: ,,Ich bin dann
mal fit“ mit Patric Heizmann,
Ernahrungs- und Fitnesscoach.
12.30-12.45 Uhr: Summary &
Ausblick 6. Verkaufskongress.

Dieser findet iibrigens vom 27.—
28.03.2014 statt, Informationen
finden Sie auf der Homepage
unter www.vbc.biz.

Wer nicht so lange warten
mochte: Bereits im April (15.-
17.4) findet das Seminar ,,8 Stu-
fen zum Verkaufserfolg® statt —
mit ,,Blended Learning* fiir Ih-
ren ultimativen Lernerfolg.
Die Mischung aus Prisenztrai-
ning und vielen weiteren Lern-
medien wie Biichern, eLear-
ning, tutorieller Begleitung und
Selbstlerneinheiten unterstiitzt

die Nachhaltigkeit Ihres Lerner-

folges und den Praxistransfer

des Gelernten optimal. Hier er-
fahren Sie:

B Was Sie von den erfolgreichs-
ten Verkéufern der Geschichte
lernen konnen.

W Welche Einstellung Sie lang-
fristig erfolgreich macht.

B Wie Sie zeitsparend Verkaufs-
gespréche vorbereiten.

B Wie Sie Bedarf und die wahren
Kaufmotive erfragen.

B Wie Sie mit der MNC®-Technik
Ihre Vorteile verkaufen.

B Wie Sie mit Einwédnden besser
umgehen.

B Welche Moglichkeiten Sie zum
Abschluss fithren uv.m.

[Wir gratulieren ganz herzlich! Das sind die Sieger des begehrten Verkaufsawards]

Fotos: Verkaufskongress

Ehre, wem Ehre gebiihrt: Don-
nerstagabend fand die Verlei-
hung der Verkaufsawards im
Studio 44 statt — ausgezeichnet
wurden die besten Verkaufs-
profis im deutschsprachigen
Raum. ,Die Verleihung der
Awards ist das Highlight des
jahrlichen Verkaufskongres-
ses, eine Fachjury hat heuer
aus mehr als 340 Nominierun-
gen die besten Verkaufsprofis

gewidhlt®, berichtet Niklas Tri-
| polt,

Geschiftsfithrer von
VBC. Der Sieg in der Kategorie
bestes Verkaufsteam ging an

| Hirsch Armbander OEM/SAV-

Team (siehe Foto links).

Beste Verkauferin im
Einzelhandel: Petra
= Nagelschmied (Reiter

| Betten & Vorhinge)

Verkaufs-
.| Rookie: Bettina
| Plandor, (Allianz
Elementar Vers. AG)

Bester

B Bester Verkaufer im
B AuBendienst: Giin-
ter Zorg (Wiistenrot
Versicherungs AG)

Beste Fiihrungskraft
im Verkauf: Sandro
Beccari (Diversey
Inc., Ziirich)




